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Hoppenstedt Firmendatenbank
Deutschland

Ihr Türöffner zu den richtigen Entscheidern – Ihr Firmendatenpool für Marketing, Vertrieb und CRM

Jetzt neu:

> Benutzeroberfl äche

> Inhalte und Suchfelder

> Analysetools
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Die Hoppenstedt Firmendatenbank 
unterstützt Sie bei diesen Aufgaben

Nutzen und Vorteile der Firmendatenbank

Marktanalyse/Marktforschung

>  Analysieren Sie Ihr Kunden-Potenzial 
anhand von Bilanzkennzahlen und 
Betriebszahlen zur Firmen größe

>  Erkennen Sie mit Hilfe der Beteiligungs-
informationen, wo Ihre Konkurrenten 
neue Verbindungen knüpfen. Analysieren 
Sie Ihre Wettbewerber

Research/Beratung

>  Identifi zieren Sie als Personalberater 
die richtigen Fach- und Führungskräfte 
für das Human Resource Management

>  Erstellen Sie als Unternehmens beratung 
Markt-, Branchen- und/oder Konkurrenz-
analysen

Unternehmensführung

>  Minimieren Sie Ihr unternehmerisches 
Risiko mit aussagekräftigen Hintergrund-
informationen über Geschäftspartner, 
deren Beteiligungen und Anteilseigner

Direkt-Marketing

>  Ermitteln Sie systematisch Ihr Neu-
kunden-Potenzial mit 120 Selektions-
kriterien

>  Sprechen Sie Ihre Zielgruppe mit 
personalisierten Mailings an

>  Kontaktieren Sie die richtigen Ent-
scheider direkt im Telefon-Marketing

>  Profi tieren Sie von top-aktuellen 
Adressen, erhöhen Sie Ihre Response-
quoten und minimieren Sie Streu verluste

Customer-Relationship-Management

>  Aktualisieren und vervollständigen Sie 
Ihre CRM- bzw. Kundendaten banken 
mit Adressen, Kennzahlen und Manage-
mentdaten aus der Hoppenstedt Firmen-
datenbank

Key-Account-Management

>  Bereiten Sie sich mit fundierten Daten 
auf Verkaufs- und Kunden gespräche vor 

>  Analysieren Sie Konzernverfl echtungen 
und erkennen Sie das gesamte Poten zial 
Ihrer Großkunden

Vertrieb

>  Ermitteln Sie die regionale Verteilung 
Ihres Kunden-Potenzials und organisieren 
Sie Ihre Vertriebsgebiete entsprechend

>  Versorgen Sie Ihr Salesteam und Ihren 
Aussendienst mit qualifi zierten Potenzial-
adressen

……Direkt-Marketing……Marketing/Marktanalyse……CRM……Key-Account-Management……Unternehmensführung……Beratungsdienstleistung
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Profi tieren Sie von ausführlichen Firmen-Profi len 
und qualifi zierten Entscheidern

800.000 Entscheider
Qualifi zierte Ansprechpartner in Unternehmen zu identifi zieren und erfolgreich anzusprechen ist 

eine große Herausforderung. Die Hoppenstedt Firmendatenbank bietet mit über 800.000 Ansprech-

partnern des Top- und Middlemanagements und der Selektierbarkeit nach Funktion, Position, 

Ressort, Titel und Jahrgang ein ideales Mittel, die für Ihre Anforderungen richtigen Ansprechpartner 

auszuwählen.

Datentiefe

Die Datentiefe der Firmen-Profi le 
der Hoppenstedt Firmendatenbank 
ist mit über 120 verschiedenen 
Datenfeldern pro Firma außer-
gewöhnlich. Die struktu rierten 
Informationen über eine Firma 
werden in folgen den Haupt gruppen 
abgebildet:

>  Firma, Adresse

>  Kommunikationsdaten

> Management, Anteilseigner

> Konzernverfl echtungen

> Branche, Geschäftstätigkeit

>  Betriebszahlen,
Bilanzkennzahlen

>  Niederlassungen, Standorte, 
Ausstattung

>  375.000 Entscheider
aus Mittelständischen Unternehmen

>  70.000 Entscheider
aus Groß-Unternehmen

>  84.000 Entscheider 
aus Top-Unternehmen

>  275.000 Entscheider
aus Klein-Unternehmen

245.000 Firmen-Profi le 
Die Hoppenstedt Firmendatenbank bietet Ihnen ausführliche Firmen-Profi le der 245.000 größten 

deutschen Unternehmen aus den Branchen Industrie, Dienstleistungen, Handel, Banken, Versiche-

rungen und öffentliche Einrichtungen. Abgebildet werden die bedeutendsten Unternehmen ab einer 

Mindestgröße von 1 Mio € Jahresumsatz und/oder ab mindestens 10 Beschäftigten. Dieser Daten-

pool repräsentiert damit über 80% der gesamten Wertschöpfung in Deutschland.

84.000 Firmen aus der Branche
Industrie

55.000 Firmen aus der Branche
Dienstleistungen

53.000 Firmen aus der Branche
Handel

25.000 Firmen aus der Branche
Kredit- und Versicherungs gewerbe

25.000
Öffentliche Einrichtungen
und Verbände

Hoppenstedt Firmendatenbank

……Industrie……Dienstleistungen……Handel……Banken……Versicherungen……Verbände……Öffentliche Einrichtungen……Industrie……Dien
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Defi nieren Sie Zielgruppen exakt 
mit 120 Selektionskriterien

Ein von Hoppenstedt recherchiertes Firmen-Profi l 
enthält maximal bis zu 120 Positionen, die natürlich 
alle als Selektions kriterien genutzt werden können. 
Abgebildet fi nden Sie die wichtigsten Kriterien, die 
noch feiner defi nierbar sind.

KOMMUNIKATION

Telefon
Telefax
E-Mail
Internet-Adresse

FIRMA

Firmenname
Firmentyp
Handelsregister
Rechtsform
Gründungsjahr
Firmennummer
Verbandsmitglied
Bankverbindung

BETRIEBSZAHLEN

Beschäftigte
Umsatz
Umsatz/Mitarbeiter
Anzahl Außendienstmitarbeiter
Anzahl Mitglieder (Verbände)

AUSSTATTUNG

Betriebsbeschreibung
EDV-Systeme
Fuhrpark (Anzahl PKW, 
LKW, Busse)

GESCHÄFTSTÄTIGKEIT

Geschäftstätigkeit (dt.)
Geschäftstätigkeit (engl.)
Import-/Export-Code
Importländer
Exportländer

REGION

PLZ
Ort
Straße
Bundesland
Kreis
Regierungsbezirk
Nielsen-Gebiet

BETEILIGUNGEN/ANTEILSEIGNER

Firmentyp Anteilseigner
Name, Vorname Anteilseigner
Position Anteilseigner
Globale Mutter (Name, Land, Ort)
Direkte Mutter (Name, Land, Ort)
Beteiligungen

MANAGEMENT

1. Führungsebene
2. Führungsebene
Funktion
Position
Ressort
Geschlecht
Name, Vorname
Titel/akad. Ausbildung
Jahrgang

B-to-B-Adressen, die nur den nackten Firmennamen und die Adresse enthalten, sind wenig wert. 

Sie müssen, um effi zient eingesetzt werden zu können, in aller Regel tiefer gehende Merkmale 

auf weisen. So ergeben sich zum Beispiel aufgrund von Konzern verfl echtungen Dublettenprobleme, 

die kaum automatisiert gelöst werden können. 

Es gibt beispielsweise zahlreiche Unternehmen, die zum Bosch-Konzern gehören und den Namen 

Bosch in ihrem Firmentitel tragen. Teils werden sie von identischen Führungskräften geleitet, 

teils handelt es sich um komplett andere Strukturen – wer da die richtige Firma und Person an -

sprechen will, muss sehr viele Selektionskriterien in seiner Zielgruppen defi nition berücksichtigen.

……Firma……Beteiligungen……Management……Region……Kommunikation……Branche……Geschäftstätigkeit……Bilanzkennzahlen……Betriebsz

BRANCHE

NACE 03
NACE 93
US-SIC-Code
VBO-Code

NIEDERLASSUNGEN/
STANDORTE

Niederlassungen
Anzahl Standorte

BILANZKENNZAHLEN

Kapital
Bilanzsumme
Prämieneinnahmen
Jahresergebnis
Investitionsquote
Eigenkapitalquote
Umsatzrentabilität

BILANZ

Rechnungslegung
Abschlussart
Börsennotierung
Börsenindex
Wirtschaftsprüfer
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Ermitteln Sie Ihr Kunden-Potenzial 
nach Regionen und Branchen

Die Suche nach Region, Branche und Geschäftstätigkeit 
Für das Recherchieren von Firmeninformationen ist die Region eines der am häufi gsten verwen-

deten Selektionskriterien. Die Hoppenstedt Firmendatenbank bietet neben den üblichen Feldern 

Ort, PLZ (2- und 5-stellig) und Bundesland eine landkartengestützte Suchhilfe an. Neben der 

Auswahl einzelner Regionen, unterstützt das Karten-Modul auch die Selektion von Firmen innerhalb 

eines bestimmten Umkreises. Der jeweilige Radius wird Ihnen jeweils unterhalb der Karte angezeigt.

Firmen nach Regionen

Firmen nach Branchen und Geschäftstätigkeit

Ebenfalls wichtig für das Selektieren von zum Beispiel Neukunden-

Potenzial ist die Branche. Neben den Feldern NACE- und SIC-

Branchencode bietet die Firmendatenbank zusätzliche Vorteile:

> Unterscheidung Hauptbranche/Nebenbranche

> Freitext-Recherche Geschäftstätigkeit

>  Auswahl der NACE 2003 Branchen über Stichwortsuche 
basierend auf Synonymlisten

……Region……Ort……PLZ……Bundesland……Suchhilfe Landkarte……Branche……NACE- und SIC-Branchencode……Geschäftstätigkeit……Pro



7

Sprechen Sie die richtigen Entscheider an

Die schnelle Suche nach den richtigen Entscheidern mit über 
100 unterschiedlichen Funktionen und Positionen
Qualifi zierte Ansprechpartner in Unternehmen zu identifi zieren und erfolgreich anzusprechen ist eine 

große Herausforderung. Entscheidend dabei ist die Aktualität der Personeninformation. In deutschen 

Unternehmen liegt die Fluktuationsrate auf der Entscheider-Ebene bei 20 bis 30 Prozent pro Jahr. 

Nach Schätzungen verbleibt jede Führungskraft nur zwei Jahre in einer Funktion und jeden Monat 

werden 6.000 neue Geschäftsführer bestellt.

Mit 800.000 Entscheidern aus der 1. und 2. Führungsebene der Unternehmen steht Ihnen in der 

Firmendatenbank ein großes Potenzial für Ihre Selektion zur Verfügung. Insbesondere die Anzahl 

der Entscheider in der 2. Führungsebene stellt eine große Stärke der Hoppenstedt Firmendaten bank 

dar. Hoppenstedt recherchiert nicht nur in den öffentlich zugänglichen Medien, in denen Personen 

aus der 1. Führungsebene genannt werden. Die Recherche im direkten Kontakt mit den Unterneh-

men ermöglicht uns die Pfl ege der Kontaktdaten von Entscheidern der 2. Führungsebene.

Mit Hilfe folgender personenbezoge-
ner Selektionskriterien der Firmen-
datenbank optimieren Sie Ihre 
ge zielte Auswahl von Entscheidern: 

> Funktion

> Position

> Ressort

> Geschlecht

> Name, Vorname

> Titel/akadem. Ausbildung

> Jahrgang

Suche nach Entscheidern

Unter anderem fi nden Sie in der 
Firmendatenbank diese Entscheider: 

> Marketingleiter   56.500

> Vertriebsleiter   68.000

> EDV-/IT-Leiter   35.000

> Finanzleiter   62.000

> Personalleiter   65.000

> Technikleiter   38.000

> Einkaufsleiter   33.000

> Geschäftsführer   290.000

> Vorstände   25.400

……Marketingleiter……Vertriebsleiter……EDV-/IT-Leiter……Finanzleiter……Personalleiter……Einkaufsleiter……Geschäftsführer……Vors



Individuell konfi gurierbare 
Ranglisten

Firmen nach Größenkriterien 
Analysieren Sie Ihr Kunden-Potenzial mit Hilfe der Informationen zur Firmengröße. Erst die Betriebs-

zahlen zu Umsatz und Beschäftigten ermöglichen eine Klassifi zierung Ihrer Zielgruppe zum Beispiel 

nach potenziellen Verkaufschancen. Für Wettbewerbs- und Branchenanalysen ist die Firmengröße 

eine unverzichtbare Mess größe. Die Firmendatenbank bietet Ihnen den Vorteil, zwischen den Zahlen 

in Einzelabschlüssen oder Konzernabschlüssen zu wählen. Damit wird die Vergleichbarkeit der 

Zahlen gewährleistet.
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Analysieren Sie Ihr Kunden-Potenzial 
nach Firmengröße

Als Selektionskriterien stehen 
Ihnen zur Verfügung:

> Beschäftigte* 

> Umsatz*

> Umsatz pro Mitarbeiter*

> Jahresergebnis*

> Kapital*

> Bilanzsumme*

> Prämieneinnahmen*

>  Anzahl Aussendienst mitarbeiter

> Anzahl Mitglieder (Verbände)

*  als Einzel- und Konzern angaben 
verfügbar

Die Trefferliste und der Export der Daten ist selbstverständ-

lich individuell konfi gurierbar. So können Sie die Inhalte und 

die Sortierung entsprechend Ihren Anforderungen einstellen.

……Beschäftigte……Umsatz……Umsatz pro Mitarbeiter……Jahresergebnis……Kapital……Bilanzsumme……Prämieneinnahmen……Anzahl Auss
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Firmen nach Bilanzkennzahlen
Tiefgehende Selektionen und Analysen von Firmen bietet Ihnen die Firmendatenbank mit der Mög-

lich keit, Firmen nach Bilanzkennzahlen zu selektieren. Identifi zieren Sie zum Beispiel besonders 

ertragsstarke oder investitionsfreudige Unternehmen.

Firmen mit Konzernverfl echtungen
Erkennen Sie das gesamte Potenzial Ihrer Großkunden mit den Informationen zu Konzernverfl ech-

tungen der Firmen. So können Sie z.B. Firmen mit Beteiligungen in bestimmten Ländern suchen 

oder alle Firmen identifi zieren, deren globale Mutter z.B. die Siemens AG ist oder in einem bestimm-

ten Land sitzt.

Selektieren und analysieren Sie Firmen nach 
Bilanzkennzahlen und Konzernverfl echtungen

Folgende Selektionskriterien zu 
Konzernverfl echtungen stehen 
Ihnen im neuen Premiummodul 
auch zum Export zur Verfügung:

>  Globale Mutter (Firmenname)

>  Globale Mutter (Ort)

>  Globale Mutter (Land)

>  Direkte Mutter (Firmenname)

>  Direkte Mutter (Ort)

>  Direkte Mutter (Land)

>  Beteiligungen (Firmenname)

>  Direkte Beteiligungen (Ort)

>  Direkte Beteiligungen (Land)

Das neue Premiummodul bietet 
die Selektion und den Export 
der folgenden Bilanzkennzahlen*:

> Investitionsquote

> Eigenkapitalquote

> Umsatzrentabilität

*  als Einzel- und Konzern angaben 
verfügbar

……Bilanzkennzahlen……Investitionsquote……Eigenkapitalquote……Umsatzrentabilität……Konzernverflechtungen……Globale Mutter……D

Das neue Premiummodul

>  mit zusätzlichen Selektions- 
und Exportmöglichkeiten
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Konfi gurieren und exportieren Sie 
Ihre Ergebnisse schnell und einfach

>  Suchmaske
  Selektieren Sie Ihre Zielgruppe mit 120 Kriterien 

in der Individual- oder Matrixsuche.

>  Trefferliste
  Konfi gurieren Sie die Anzeige der Treffer 

individuell und erstellen Sie Ranglisten.

>  Firmen-Profi l
  Informieren Sie sich über die Firmen in den 

ausführlichen Firmen-Profi len, die pro Firma 
teilweise bis zu 9 Seiten umfassen.

>  Daten Export
  Exportieren Sie die benötigten 

Daten in allen gängigen Formaten 
in Ihre Anwendungen, z.B. als 
Excel-Liste oder fertig aufbereitet 
für Ihre Werbe-Mailings.

Output nach Maß
Von der Suche bis zum Datenexport bietet Ihnen die bedienerfreundliche Software eine intuitiv ein-

fache Nutzung der Daten. Die Selektionsergebnisse lassen sich in Einzelberichten oder Trefferlisten 

bzw. Ranglisten anzeigen, sortieren und ausdrucken. Alle Daten sind zudem frei exportierbar.

Individualsuche

Die Individualsuche erlaubt Ihnen Recherchen individuell aufzubauen. Sie können alle für Ihre Anfra-

ge benötigten Selektionskriterien frei auswählen und mit der Booleschen Logik kombinieren.

Matrixsuche

Die Selektionskriterien werden in der Matrixsuche in die Zeilen und Spalten einer Matrix geladen. 

Die Ergebnisanzeige erfolgt in tabellarischer Form, wobei neben dem Gesamtergebnis auch die 

jeweili gen Spalten- und Zeilenergebnisse genannt werden. So können Sie z.B. auf einen Blick erken-

nen, welche Branchen oder Regionen besonders viel Potenzial in Form von Firmen und Ansprech-

partnern aufweisen.

……Individualsuche……Matrixsuche……Suchmaske……Trefferliste……Ranglisten……Firmen-Profil……Daten Export……Individualsuche……M
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Wählen Sie Ihre individuelle Version 
für Ihren Bedarf

Selektiv-Version

>  Ihre persönliche Firmendatenbank: 
Wenn Sie nur bestimmte Firmen oder 
Datenbereiche intensiv nutzen wollen, 
ist die Selektiv-Version ideal für Sie. Sie 
bestimmen Ihre Zielgruppe und erhalten 
eine individuell konfi gurierte DVD. Sie 
können z.B. bestimmte PLZ-Regionen, 
individuelle Branchen oder auch klar ein-
gegrenzte Firmeng rößen vorbestimmen. 
Die Funktionalität ist mit der Vollversion 
identisch. Sie haben uneingeschränkten 
Zugriff auf die vorselektierten Daten.

Nutzungsabhängige Version

>  In der Funktionalität und im Informationsgehalt besteht kein Unter schied 
zur Vollversion. Diese Ver sion eignet sich vor allem für spora dische Nutzer, 
denn der Abrechnungs-Modus richtet sich nach der tatsächlich genutzten 
Datenmenge. Dieses „Pay-per-use“-Modell erlaubt Ihnen den kostengünsti-
gen Einstieg in die Welt der Firmendatenbank.

Mit neuem Premiummodul
>  Das Premiummodul bietet Ihnen mit den 

In formationen zu Bilanzkennzahlen und 
Konzernverfl echtungen zusätzliche Selek-
tions- und Exportmöglichkeiten. 
(siehe Seite 9).

Voll-Version

>  Mit der Vollversion haben Sie uneinge-
schränkten Zugriff auf alle Daten. Sie 
können ohne Einschränkung selektieren 
und Daten exportieren, Firmen-Profi le 
einsehen und ausdrucken. Diese Version 
eignet sich besonders für Unternehmen, 
die regelmäßig und/oder in größerem 
Umfang Marketinga ktionen durchführen 
möchten. Nicht zuletzt ist diese Version 
die optimale Referenz-Datenbank für 
Sie, um Ihre eigene Datenbank mit top-
aktuellen Zusatzinformationen, wie z.B. 
Umsatz, Beschäftigtenzahl oder Ansprech-
partner anzureichern.

……Vollversion……Uneingeschränkter Zugriff……Selektiv-Version……Individuell konfigurieren……Nutzungsabhängige Version……Sporadi



Detaillierte Firmendaten der bedeutendsten Unternehmen in Deutschland, 
dazu die richtigen Entscheider, über 120 Selektionsmöglichkeiten 
und individueller Datenexport. 
Die Hoppenstedt Firmendatenbank bietet Ihnen genau das! 
Zur Informationsbeschaffung, Zielgruppenanalyse oder für Ihr Direktmarketing.

……Anschrift……Kommunikation……Branche……Management……Anteilseigner……Geschäftstätigkeit……Umsatz……Beschäftigte……Bilanzsumme……Präm

neinnahmen……Jahresergebnis……Export……Beteiligungen……Niederlassungen……Anschrift……Kommunikation……Branche……Management……Anteilsei

gner…… Geschäftstätigkeit……Umsatz……Beschäftigte……Bilanzsumme……Prämieneinnahmen……Jahresergebnis……Export……Beteiligungen……Niede

……Direktmarketing……Vertrieb……CRM……Key-Account-Management……Potenzialanalyse……Unternehmensführung……Research……Marktforschung……
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